DRAINPROJEA

Interaktives Marketing

INTERNATIONALER
KUNDENKONTAKTER B2B (M/W/D)
(TELEFONISCHE KUNDEN-
PROJEKTE INTERNATIONAL)
VOLLZEIT/TEILZEIT

Die BrainProject GmbH konzentriert sich als
spezialisierter Dienstleister seit Uber 20 Jahren
auf das Thema telefonische Kundengewinnung,
Kundenbindung und Kundenreaktivierung.
Unsere Kunden sind mittelstandische Unter-
nehmen der IT-Branche mit erklarungs-
bedurftigen Produkten und Losungen.

Das Wichtigste gleich vorneweg: Ihre telefonische
Entscheider-Ansprache richtet sich ausschlielich
an Unternehmen, die Interesse oder Bedarf an
den anspruchsvollen Produkten oder Dienst-
leistungen unserer IT-Kunden haben! Und ganz
wichtig, wir sind kein ,klassisches” CallCenter,
aber Uberzeugen Sie sich einfach selbst - Anruf
genugt!

Spannende, fremdsprachige
Vertriebsaufgaben (Englisch (Prio),
Franzésisch) auch in Hinblick auf lhren
spateren Berufseinstieg:

= Sjesind der verlangerte, telefonische
JVertriebsarm” fir unsere IT-Kunden (SW-
/Systemhdauser, IT-Hersteller und IT-
Dienstleister) im europaischen Ausland!

=  Sie generieren erstes Interesse,
recherchieren Bedarf und vereinbaren
Termine flr den Vertrieb unserer Kunden in
den Nachbarlandern!

= Sje sind telefonischer ,Interessewecker” bei
potenziellen, auslandischen Kunden!

= Sie prasentieren Vorteile und Nutzen
innovativer Lésungen in der jeweiligen
Landessprache!

lhr cooles Profil:

= Wir suchen keine geborenen ,Entertainer”,
aber eine sympathische und selbstbewusste
Ausstrahlung ist auf jeden Fall von Vorteil!

= Sie sprechen gut Deutsch und sind stolz auf
Ihre verhandlungssicheren Fremdsprachen-
Kenntnisse! Oder sind Sie vielleicht sogar
~Native Speaker” mit sehr guten Deutsch-
Kenntnissen!?

=  Eine,Prise” Kommunikationsstarke und auf
jeden Fall viel Spal3 am Dialog mit
Menschen!

= Allgemeine IT-Kenntnisse sind hilfreich, aber
nicht unbedingt notwendig!

=  Sje suchen nicht nur einen Job, sondern eine
studienbegleitende Aufgabe oder
Teilzeitbeschaftigung!

= Egal, ob junge Mutti oder Wiedereinsteiger,
Generation 50+ oder Student!

Unser Angebot:

= Hervorragende Verkehrsanbindung durch
Bahnhofsnahe (keine 100m)!
Flexible, individuelle Arbeitszeitmodelle
(keine Wochenend- oder Schichtarbeit) -
selbstverstandlich auf lhre jeweiligen
Bedurfnisse zugeschnitten!

= Behindertengerechtes, barrierefreies
Arbeitsumfeld!

= Vermittlung von Praxiswissen im Bereich
Vertrieb (u.a. Einwandbehandlung und
Vertriebsrhetorik), Neukundenakquise
sowie Losungen aus dem IT-Markt!

=  Personliche und fachliche
Weiterentwicklung (vor allem der
Fremdsprach-, Kommunikations- und
Dialogfahigkeiten) durch Coaching und
»Training-on-the-Job”

=  Praxisorientierte Neukundenakquise
(gerade auch fur ,StartUp"-orientierte
Jungunternehmer!)

= Selbstandiges Arbeiten in einem
erfolgreichen, sympathischen Team!

Wenn Sie Interesse an dieser coolen und
auBerst vielseitigen Aufgabe haben, dann
freuen wir uns schon heute auf lhre
Bewerbung. Uber lhren ersten telefonischen
Kontakt freut sich:

BrainProject GmbH

Alena Geibel

Bahnhofplatz 1, 76646 Bruchsal
Tel.: 07251 -9323-0
bewerbung@brain-project.de
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